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26 de febrero
Objetivos comerciales y estrategia profesional para 2026

Guia breve para ordenar tu estrategia con foco y energia

En la sesion del otro dia trabajamos una idea sencilla para estructurar tu afo
comercial:

GET - GROW - FORGET

e GET, conseguir: atraer clientes nuevos.

e GROW, que tus clientes te compren mas cosas

e FORGET: soltar lo que dispersa energia y rentabilidad. Se puede decir adids a
clientes.
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Y ademas, respondimos a preguntas clave que sostienen cualquier estrategia sélida.
Aqui tienes los ejercicios resumidos.
1 {Cuanto quieres ganar?
Ejercicio
e ¢Cudnto quiero ganar este afio?
e ¢Cuanto necesito facturar al mes?
e ¢Cuantas ventas supone eso?
2 {Como me diferencio?
Ejercicio
Responde por escrito:
e ¢Qué hago diferente?
e ¢Qué valora mas mi clientela actual?
e (Qué problema resuelvo mejor que otras opciones?
e ¢Qué estilo de trabajo me representa?
Escribe tu propuesta en una frase clara y concreta.
3 ¢Cual es la mejor estrategia para llegar a mi publico objetivo?
Ejercicio
e (Ddnde estd realmente mi cliente? éQuiénes son?
e ¢Como toma decisiones?

e ¢Qué le genera confianza? ¢ Qué valorarian de lo que yo hago o cdmo lo hago?

Ahora elige s6lo 2 o 3 canales principales para conseguir clientela nueva.
Menos dispersion, mas profundidad.
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4 ¢{Como definir el foco?
Ejercicio
Este aflo me centro en:

e Tipo decliente:

e Servicio principal:

e Canal prioritario:

Todo lo que no encaje ahi pasa a segundo plano y no lo buscaré proactivamente. Si
llega, perfecto, siempre que me encaje.

5 ¢Como hacer una estrategia armada y no a golpe de ocurrencia?
Ejercicio

e Define tus acciones GET.

e Define tu accion principal de GROW.

e Define qué vas a FORGET.

e Agenda revision mensual fija.
Cada mes revisa:

e ¢Qué estoy haciendo? ¢Qué estoy consiguiendo?

¢ Nuevos clientes, facturacion

e Venta a clientes actuales.

e Ajustes necesarios.

Y recuerda, la peor accién comercial es la que no se hace. Llama, manda emails, vete a
eventos, acude a formaciones, publica y posicionate como persona experta, déjate ver.

iAh!Y toma cafés con personas que pueden ayudarte a crecer.
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