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25 de septiembre 
Vuelta al trabajo: mejora las ventas. Pasar a la acción en tres meses. 

En GetxoMeeting del 25 de septiembre retomamos el curso con una pregunta clave: 
¿cómo pasar del plan de ventas a la acción real en lo que queda de año? 

Desde el día del Getxo Meeting del 25 de septiembre hasta el 18 de diciembre, 
quedan 59 días laborables. Ese es el tiempo que tenemos para activar lo comercial con 
sentido, foco y… constancia. 

Durante la sesión diseñamos un plan de acción comercial para este último tramo, 
incorporando algunas ideas clave que te compartimos a continuación: 

La labor comercial es una siembra, no una batalla 

La venta no empieza con la puerta fría, sino con la creación de relaciones de confianza.  
Puede que la respuesta no llegue esta semana, ni este mes, pero lo que hagas hoy 
puede tener impacto más adelante. Por eso hablamos de sembrar con estrategia. 
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Foco: ¿a quién te diriges? 

Es esencial tener claro quién es tu público objetivo. Cuanto más definido esté, menos 
energía desperdiciarás en acciones erráticas. 

Hay que echar mano de agenda, tomar conciencia de tu red para contactar con: 

 Personas o entidades con las que ya hay cierta relación o conocimiento previo 
 Clientes actuales y anteriores que podrían volver a necesitar tus servicios 
 Contactos "alrededor" de tu sector que podrían convertirse en alianzas 
 Colaboraciones con colegas o incluso competencia (coopetencia) 

Recursos, energía y tiempo 

Planificar no sólo es poner objetivos, sino también estimar lo que te va a costar en 
términos de horas, recursos y energía. La constancia requiere planificación, pero 
también autoconocimiento. 

Checkpoints semanales:  

No basta con tener un plan. Es clave tener puntos de control concretos. 

¿Te estás moviendo comercialmente? ¿Cómo lo sabes? 

Algunas preguntas de seguimiento que pueden ayudarte: 

 ¿Has enviado e-mails esta semana? ¿Cuántos? 
 ¿Has hecho llamadas? ¿Has hecho seguimientos? 
 ¿Has generado conversaciones en LinkedIn o WhatsApp? 

Es importante objetivar el esfuerzo, no sólo los resultados. 

Entenderlo como proceso, no como examen 

Cada puerta que se cierra deja un aprendizaje. La labor comercial no se trata de ganar 
o perder, sino de explorar, ajustar y aprender.  
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Hay que trabajar la iniciativa y convivir con el miedo al rechazo, pero que no sea 
paralizante. 

Salir de la parálisis, volver al foco y tomar decisiones conscientes sobre dónde 
ponemos nuestra energía es lo que trabajamos en esta sesión. Ahora toca mantener el 
ritmo. 
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