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Irailak 25  

Lanera itzultzea: salmenten plana praktikan jarri, hiru hiletan 

Irailaren 25eko GetxoMeeting-en, funtsezko galdera batekin ekingo diogu berriro 
ikastaroari: 

Nola igaro salmenta planetik benetako ekintzara urte amaierarako? 

Irailaren 25eko Getxo Meetingetik abenduaren 18ra 59 lanegun geratzen dira. Hori da 
daukagun esparru komertziala zentzuarekin, fokuarekin eta... irmotasunarekin 
aktibatzeko. 

Saioan zehar, azken tarte horretarako merkataritza-ekintzari buruzko plan bat 
diseinatu genuen, eta jarraian partekatzen dizkizugun funtsezko ideia batzuk gehitu 
genituen: 

Merkataritza-lana ereintza da, ez borroka bat 

Salmenta ez da ate hotzarekin hasten, konfiantza-harremanak sortzearekin baizik. 
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Baliteke erantzuna aste honetan ez iristea, ezta hilabete honetan ere, baina gaur 
egindakoak eragina izan dezake aurrerago. Horregatik hitz egiten dugu estrategiaz 
ereiteaz. 

Fokua: Nortzuk dira zure hartzaileak? 

Funtsezkoa da argi izateazure xede den publikoa nor den. Zenbat eta mugatuagoa 
egon, orduan eta energia gutxiago alferrik galduko duzu ekintza okerretan. 

Agenda erabili behar da, zure sareaz jabetu, hauekin harremanetan jartzeko: 

 Aldez aurretik nolabaiteko harremana edo ezagutza duten pertsonak edo 
erakundeak 

 Zure zerbitzuak berriro behar ditzaketen egungo eta aurreko bezeroak 
 Zure sektorearen "inguruko" kontaktuak, aliantza bihur daitezkeenak 
 Elkarlana lankideekin edo baita lehiakideekin ere (koopetentzia) 

Baliabideak, energia eta denbora 

Planifikatzea, helburuak jartzeaz gain, zenbat kostatuko zaizun kalkulatzea da, orduei, 
baliabideei eta energiari dagokienez. Iraunkortasunak plangintza eskatzen du, baina 
baita autoezagutza ere. 

Asteko checkpointak:  

Plan bat edukitzea ez da nahikoa. Funtsezkoa da kontrol-puntu zehatzak izatea. 

Komertzialki mugitzen ari zara? Nola dakizu? 

Lagungarri izan dakizkizukeen jarraipen-galdera batzuk: 

 Mezu elektronikoak bidali dituzu aste honetan? Zenbat? 
 Deirik egin al duzu? Jarraipenik egin al duzu? 
 Elkarrizketarik izan al duzu LinkedInen edo WhatsAppen? 

Garrantzitsua da ahalegina objektibatzea, ez soilik emaitzak. 
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Prozesu gisa ulertzea, ez azterketa gisa 

Ixten den ate bakoitzak ikasketa bat uzten du. Merkataritza-lana ez da irabaztea edo 
galtzea, esploratzea, doitzea eta ikastea baizik.  

Ekimena landu eta gaitzespenarekiko beldurrarekin bizi behar da, baina beldur hori 
ezin da geldiezina izan. 

Paralisitik ateratzea, fokura itzultzea eta gure energia non jartzen dugun kontzienteki 
erabakitzea da saio honetan lantzen duguna. Orain erritmoari eustea dagokigu. 
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